Zukunftspraxis 50 plus

Jeder investierte Euro muss den
Praxiswert steigern

Die vielen jiingeren' Kolleginnen und Kollegen im Auditorium machten
deutlich, dass die Botschaft des Vereins ,Zukunftspraxis 50 plus —
das Konzept zur Férderung &lterer Praxen” angekommen ist: ,Starten
Sie bereits Anfang 50 mit lhren Uberlegungen zur Abgabe lhrer Pra-
xis“. Wie man am besten vorgeht, um den Wert seiner Praxis bei der
Abgabe zu erhalten oder zu steigern, dariiber gab die Veranstaltung
des Vereins ,Zukunftspraxis 50 plus" am 5. Juli im Zahnarztehaus

Mannheim Auskunft.

LMit 68 fingt es erst an, richtig
interessant zu werden®, sagte Dr.
Fritz-Josef Willmes, Vorsitzender
des Vereins ,.Zukunftspraxis 50
plus® mit Bezug auf die geplante
Aufhebung der Altersgrenze fiir
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Vereinsgriindung. Sein erstes Ziel, den
JAbbau der Zulassungsgrenze mit Ende
des 68. Lebensjahres’, sieht der Verein
bereits erreicht. (im Bild Dr. Fritz-Josef
Willmes)

Vertragszahnédrzte mit 68 Jahren.
Die Initiative geht auf den Bun-
destagsabgeordneten  Dr.  Rolf
Koschorrek und die CDU-Mittel-
standsvereinigung zuriick. ,Gera-
de vor diesem Hintergrund gilt es
jetzt, die Praxis auf Vordermann
zu halten, um sie dann mit Gewinn
verkaufen zu kénnen.*

Praxiswert steigern. Welche
Schritte die Kollegen einleiten
mussen, um den Wert der Praxis zu
sichern, zeigte der stv. Vorsitzen-
de des Vereins, Prof. Dr. Helmut
Bérkircher auf. Die hochste Ge-
winnebene erreicht eine Zahnarzt-
praxis im Durchschnitt, wenn der
Praxisinhaber zwischen 45 und 49
Jahren ist. Hier wird die Basis zur
Altersvorsorge gelegt, ab diesem
Zeitpunkt ist die Entwicklung im
idealtypischen Verlauf riicklaufig:
Personalabgaben steigen, Zinsen
und Abschreibungen sind riickldu-
fig. Weniger Umsatz und weniger
Gewinn bedeuten einen geringeren
Ertrags- und Substanzwert — alles
Grundlagen fiir den Praxiswert, der
keine feste Grofie darstellt und sich
aus Angebot und Nachfrage ergibt.

Grundsitzlich gilt, dass ,jeder
Euro, der in die abgebende Praxis
investiert wird, den Wert der Praxis
deutlich steigern muss®. Prof. Bor-
kircher rit allen Praxisinhabern,
zuniichst mit einer umfassenden
Bestandsaufnahme mit einer Ana-
lyse der Stdrken und Schwichen,
der Chancen und Risiken zu star-
ten. Auf der Grundlage dieser Be-
standsaufnahme sollte der Praxisin-
haber dann eine Entscheidung hin-
sichtlich des Abgabetermins sowie
der einzelnen MaBnahmen treffen.

Praxiswert ermitteln. Wie der
Praxiswert ermittelt wird, erklarte
im folgenden Vortrag Steuerberater
Frank Linke. Grundsatzlich wird
der Praxiswert auf den Stichtag der

Abgabe ermittelt. Der Praxiswert
ergibt sich aus dem immateriellen
Praxiswert, den so genannten wei-
chen Faktoren wie Bekanntheits-
grad, Ruf oder Patientenzahlen
und dem materiellen Praxiswert.
Der materielle Praxiswert ergibt
sich aus dem durchschnittlichen
Honorarumsatz  abziiglich eines
Oberarztgehalts und davon ca. 40
Prozent.

Die steuerlichen Ausfithrungen
von Frank Linke lieffen dann so
manches Gesicht im Auditorium
linger werden, reduzieren die Ab-
gaben an den Fiskus den Kaufpreis
doch um ein Erhebliches — selbst
dann, wenn man den ermiBigten
Steuersatz ansetzt.

Ebenso wichtig wie die korrekte
Ermittlung des Praxiswertes ist
es, den richtigen Zeitpunkt fiir die
Praxisabgabe zu ermitteln. Hinder-
nisse konnen die Altersversorgung,
Kiindigungsfristen der Mitarbeiter,
die Laufzeit der Praxisfinanzierung
oder der Praxismietverirag sein.
Interessant waren auch die Tipps
zum Thema Praxisabgabe, tiber die
der Dentalhandelexperte Johannes
Risch referierte.
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Zukunftspraxis 50 plus

,0ldies sind die Wachstumsbran-
che Nr. 1% so Dr. Willmes. Um die
Aufmerksamkeit auf diese Grup-
pe der alteren Zahnarztinnen und
Zahnarzte zu lenken und ihren Pro-
blemen eine entsprechende Wer-
tigkeit sowohl in den eigenen Be-
rufsvertretungen als auch in Politik
und Gesellschaft zu verschaffen,
wurde der Verein ,Zukunftspraxis
50 plus” gegriindet. Informationen
zur Mitgliedschaft und weiteren
Veranstaltungen unter www.zu-
kunftspraxis-50plus.de
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